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B [l commercio tradizio-
nale sbarca sul web. Nuo-
va sfida per i commercian-
ti aretini e della cia.
Confesercenti lancia il
marketplace www.acqui-
stovicino.com per pro-
muovere il commercio di-
gitale tra le imprese del ter-
ritorio.

Gli utenti potranno fare
shopping

. Onli-
ne troveranno non solo ab-
bigliamento e calzature
ma anche servizi. In vendi-
ta tantissimi prodotd e ser-
vizi delle imprese del com-
mercio, dei pubblici eser-
cizi e del turismo aderenti
a Confesercenti.

Da ieri mattina il portale &
online con una quaranti-
na di negozi che gia han-
no aderito all'opportunita
offerta dall'associazione
di categoria di via Fiorenti-
na accendendo la vetrina
digitale affiancandola a
quella del negozio tradi-
zionale. Naturalmente il
MarketPlace & in costante
aggiornamento ed & cre-
‘scente la volonta di aderi-
re da parte delle imprese
volenterose di ampliare i
confini di vendita.
questa la nuova sfida
che gli iscritti a Confeser-
centi intendono vincere
per cogliere come oppor-
tunita la possibilita di ri-
volgersi a una fetta di
clientela ormai abituata a
fare acquisti dietro al pc o

Marketplace digitale per gli associati, acquisti aretini da smartphone e pc

Shopping vicino ma si fa sul webh
Ao il portale di confeseroenh

Commercio tradizionale ma al passo con | tempi

Valeria Alvisi, direttore di Confesercent],

spiega le caratteristiche del nuovo servizio
acquistovicino.com per shopping e servizi on fine

attraverso lo smartphone.
“Il portale” spiega Valeria
Alvisi direttore di Confe-
sercenti “¢ un marketpla-
ce che raccoglie le princi-
categorie merceologi-
che e che permette a tutt
gli associati di creare il
proprio store online in mo-
do semplice, aprendosi co-
sl ad un nuovo modo di

fare commercio in linea

con i tempi e ampliare la
propria clientela”.

“Acquistovicino.com” ag-
‘giunge Valeria Alvisi “& al
servizio delle imprese as-
msodau a Confesercenti,
potrannoeoﬂnﬁ-onm-
rele sfide della ¢
zione e sfruttare le oppor-
tunita del mercato online,
In questo momento di dif-
ficoltd offriamo ai com-
mercianti  l'e-commerce
come opportunita per ri-
pensare il modello del

commercio e percorrere

re mﬂdmpmmodomn e
coupon. “Un [')rogeuo di

lungo periodo” aggi

Alvisi “che nasce da]i esi-

ta e al tempo stesso fideliz-
zare la clientela in modo
che possa acquistare sul
web senza rinunciare alla
garanzia degli acquisti nei
negozi di vicinato. Prende
quindi forma il progetto di
Confesercenti finanziato
dalla Camera di Commer-
cio di Arezzo e Siena e che
prevede anche una sezio-
ne con spazi riservati alla
promozione territoriale
per le associazioni e i co-
muni della provincia, per
le guide turistiche. Consu-



