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- Domani partono gli sconti. Landini (Confesercenti): “Ogni famiglia spendera 300 euro”

Saldi, i commercianti scommettono
sull’afa per far decollare lo shopping

di Alessandro Blndl
AREZZ0

B8 Domani parte la mara-
tona dei saldi estivi. Ai na-
stri di partenza i consuma-
tori a caccia di occasioni.
Lo shopping a prezzo scon-
tato ormai e atteso da chi
alza le saracinesche dei ne-
gozi per veder spiccare le
vendite. Le famiglje hanno
in tasca 300 euro per rinfre-
scare il guardaroba. Buone
-le percentuah di sconto che
variano dal 30 al 50% secon-
do un’indagine di Confeser-
centi. E il presidente Mario
Landini dell’associazione
di categoria di via Fiorenti-
na a fare il punto sull’avvio
dei saldi alla vigilia tra spe-
ranze dei commercianti e
la caccia alle occasioni da
parte del popolo dello shop-

ping a prezzo scontato. “La
spesa pro capite per i saldi
estivi si aggira tra i 100 e i
110 euro. Un po’ meno dei
150 euro spesi per i saldi
invernali. Ogni famiglia

quindi spendera media-
mente 300 euro”.

Il boom delle vendite po-
trebbe essere alimentato
dalla temperatura. “Com-
plice il desiderio di rinnova-

re il guardaroba estivo e le

| temperature che si sono al-

zate in quest’ultima setti-
mana - aggiunge Landini -
ecco che si prevede una
buona partenza. Secondo
I'indagine conclusa nelle ul-
time ore da Confesercenti,
le percentuali di sconto che
saranno fin da subito appli-
cate tra le vetrine dei nego-
zi dell'intera provincia di
Arezzo sono appetitose.
“Dal 30 al 50% - puntualiz-
za Landini - per poi salire
nelle settimane successive,
indicativamente da agosto,
fino a raggiungere il picco
del 70% per creare maggior
interesse nel tentativo di
non far affievolire 1'effetto
saldo”. Modificate comun-
que negli anni le abitudini
dei consumatori. “Di sicu-
ro - aggiunge il presidente

L’opinione
Le aspettative
di Landini
presidente
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di Arezzo
sull'imminente
stagione

dei saldi

di Confesercenti - meno sfi-
zi rispetto al solito ma ac-
quisti mirati. Molti consu-
matori ci hanno confessato
di aver gia adocchiato il ca-
po da comprare e che la
scelta in alcuni casi & gia
individuata. Tra gli scaffali
dei negozi c’¢ comunque
molto assortimento e il rap-
porto qualita prezzo e deci-
samente vantaggioso all'in-

segna sempre della profes-
sionalita dei commercianti
della rete di negozi che tie-
ne viva i centri storici e le
strade di commerciali dei
quartieri in ogni citta della
provincia”. Dalla citta, al
Valdarno, alla Valtiberina,
al Casentino e alla Valdi-
chiana il popolo dello shop-
ping a prezzo scontato & or-
mai ai nastri di partenza.



